Zatgcznik nr 2

do Zasad Sprzedazy Drewna w Nadlesnictwie Goleniéw
z dnia 8 stycznia 2024 r.

ZG.800.1.2024

REGULAMIN NEGOCJACJI HANDLOWYCH W ZAKRESIE
SPRZEDAZY ,
DREWNA W NADLESNICTWIE GOLENIOW

§1

1. Sprzedaz w ramach negocjacji handlowych dotyczgcych sprzedazy drewna
odbywa sie zgodnie z zapisami § 3, ust. 9 i 10 w Zarzgdzeniu nr 97 Dyrektora
Generalnego Lasow Panstwowych z 12 pazdziernika 2023 r. (EM.800.3.2023)
w sprawie sprzedazy drewna prowadzonej przez Panstwowe Gospodarstwo Lesne
Lasy Panstwowe oraz aktualne wytyczne wydane przez Dyrekcje Generalng Lasow
Panstwowych i Regionalng Dyrekcje Lasoéw Panstwowych w Szczecinie.

2. Wniosek do zastosowania procedury negocjacji handlowych sktada pracownik
na stanowisku do spraw sprzedazy i obrotu drewnem (ZD) Ilub osoba
go zastepujgca. Wniosek taki winien zawierac:

1) dane dotyczgce partii drewna, (ilo$¢, jakosC drewna, propozycja ceny
wyjsciowej do negocjacji),

2) uzasadnienie zastosowania procedury,

3) propozycje sposobu zaproszenia do negocjacji i liste ,przedsiebiorcéw”,
do ktoérych zostanie skierowane zaproszenie,

4) przygotowanie projektu tresci komunikatu na strone internetowej Nadlesnictwa
o prowadzonych negocjacjach handlowych.

§2

W sktad komisji negocjacyjnej powotuje:

1) Zastepce Nadlesniczego (Z) — przewodniczgcy komisiji,

2) Inzyniera Nadzoru (NN1) — z-ca przewodniczgcego,

3) Inzyniera Nadzoru (NN2) - cztonek

4) Specjaliste ds. sprzedazy i obrotu drewnem (ZD) — czionek,

5) Specjaliste ds. Uzytkowania Drewna (ZU) — czionek.
Komisja pracuje w sktadzie minimum 3 osobowym. W przypadku nieobecnosci
przewodniczgcego lub zastepcy — funkcje przewodniczgcego przejmuje Inzynier
Nadzoru (NN2).

§3
Do zadan komisji nalezy:

1) przeprowadzenie negocjacji zgodnie z obowigzujgcymi przepisami prawnymi
i zarzadzeniami Nadlesnictwa Goleniow — na podstawie materiatow
przygotowanych przez pracownika merytorycznego wiasciwego ds. Sprzedazy
i obrotu drewnem (ZD),

2) sporzadzenie dokumentacji negocjacyjne;,

3) przedtozenie do zatwierdzenia przez Nadlesniczego protokotu z negocjaciji,

4) ogtoszenie wynikdw negocjaciji,



5) przekazanie = dokumentacji  negocjacyjnej  pracownikowi  wtasciwemu
ds. Sprzedazy i obrotu drewnem, celem powiadomienia uczestnikbw negocjaciji
o jej wynikach oraz terminie podpisania umowy, a takze sporzgdzenia umow
oraz zabezpieczenia dokumentacji na czas przechowywania i pdzniejszej jej
archiwizacji. Strony podpisujg umowe nie wczesniej niz po uptywie 5 dni od daty
ogtoszenia wynikdw negocjaciji.

ZATWIERDZAM
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